
 

 

 
 

 

3 nouveaux interlocuteurs pour les dirigeants  

d’entreprises provençaux 
  
 

Le Crédit Agricole Alpes Provence, présidé par Marc  Pouzet et dirigé par Dominique 

Millour, compte 2 000 salariés, 273 points de vente s au service de 680 000 clients 

dans les départements des Bouches-du-Rhône, du Vauc luse et des Hautes Alpes. 

Banquier d’une entreprise sur trois, la banque coop érative vient de nommer 3 

nouveaux interlocuteurs pour les dirigeants du terr itoire. 

 
 
LLEE  1155  SSEEPPTTEEMMBBRREE  DDEERRNNIIEERR,,  YYVVEESS  BBEESSSSEETT,,  AAGGEE  DDEE  5544  AANNSS,,  AA  EETTEE  NNOOMMMMEE  

DDIIRREECCTTEEUURR  GGEENNEERRAALL  DDEE  SSOOFFIIPPAACCAA,,  filiale des Caisses Régionales de Crédit Agricole 

Alpes Provence et Provence Côte d’Azur,  chargée d’accompagner les petites et 

moyennes entreprises de la région PACA, en fonds propres, dans leurs opérations de 

capital transmission et capital développement.  

 

Diplômé de l’Ecole Supérieure des Sciences Commerciales d’Angers, Yves Besset 

débute sa carrière en 1978 en tant que Chargé d’Affaires Entreprises au sein de la 

Caisse Régionale de Crédit Agricole Centre Est. Il occupe, par la suite les postes de 

Responsable de Centre d’Affaires Entreprises puis Chargé d’Affaires Investissement. Il 

devient ensuite Directeur de Participations chez Carvest, la filiale d’investissement en 

fonds propres des Caisses Régionales Sud Rhône Alpes, Centre Est, Champagne-

Bourgogne, Franche-Comté, et Alsace Vosges.  

 

LLEE  2288  OOCCTTOOBBRREE,,  EEDDOOUUAARRDD  BBEELLMMOONNTT,,  AAGGEE  DDEE  3344  AANNSS,,  AA  PPRRIISS  SSEESS  FFOONNCCTTIIOONNSS  DDEE  

DDIIRREECCTTEEUURR  DDUU  CCEENNTTRREE  DD’’AAFFFFAAIIRREESS  EENNTTRREEPPRRIISSEESS  DD’’AAIIXX--EENN--PPRROOVVEENNCCEE  DDUU  CCRREEDDIITT  

AAGGRRIICCOOLLEE  AALLPPEESS  PPRROOVVEENNCCEE..   

 

Titulaire d’un DESS Finance Entreprise obtenu à l’Université de Rennes, il intègre le  

Crédit Agricole Alpes Provence en 2004 en tant que Chargé d’Affaires Entreprises pour 
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la région de Marseille. Il poursuit alors sa carrière en tant qu’Ingénieur d’Affaires puis 

Directeur Adjoint au Centre d’Affaires Entreprises de Marseille.   

 

JJOOËËLL  CCOOUURRTTIIAALL,,  AAGGEE  DDEE  4444  AANNSS,,  AA  PPRRIISS  SSEESS  FFOONNCCTTIIOONNSS  DDEE  RREESSPPOONNSSAABBLLEE  DDUU  

DDEEVVEELLOOPPPPEEMMEENNTT  IINNTTEERRNNAATTIIOONNAALL,,  AAUU  SSEEIINN  DDUU  CCRREEDDIITT  AAGGRRIICCOOLLEE  AALLPPEESS  

PPRROOVVEENNCCEE..    

 

Titulaire d’un DESS de Banque et Finance à l’Université d’Aix-Marseille III, Joël Courtial 

démarre sa carrière au sein d’une banque d’affaires avant de rejoindre, en 1993, la 

Direction de l’Economie, de l’Innovation et de l’Enseignement Supérieur de la Région 

Provence-Alpes Côte-d‘Azur. Il est aujourd’hui notamment en charge du développement 

d’Intermed, un dispositif unique mis en place par le Crédit Agricole Alpes Provence pour 

accompagner les petites et grandes entreprises du territoire dans leur développement à 

l’international et plus spécialement vers les 15 pays méditerranéens. 
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Le réseau Entreprises en chiffre s 
 

• 10 Centres d’Affaires 
Professionnels 

• 3 Centres d’Affaires Entreprises : 
Aix/Gap, Avignon et Marseille 

• 1 banque privée 
• 1 pôle shipping 

• 1 agence mobilité internationale 
• 1 pôle création d’entreprises 
• 1 pôle cession/transmission 

• 1 banque patrimoniale 
• 1 dispositif d’accompagnement à 

l’international : Intermed 

 

Zoom sur INTERMED  
 
Afin d’accompagner les petites comme les 
grandes entreprises qui souhaitent 
développer leur activité vers les 15 pays 
du pourtour méditerranéen, le Crédit 
Agricole Alpes Provence a créé, en 2006, 
un dispositif innovant : Intermed.  
 
Missions de prospection, veille, 
renseignements commerciaux, fusion-
acquisition, mise en place de partenariats, 
solutions bancaires et financières… 
Intermed apporte des solutions « clés en 
main »  par l’intermédiaire notamment de 
sa plate-forme Internet www.intermed-
trade.com.  
 
Depuis sa création, ce site a attiré près de 
20 000 visiteurs. De nombreux projets 
commerciaux ont ainsi été recensés et 
financés pour un montant de plus de 7 
millions d’euros. 

SOFIPACA en chiffres  
 

• 25 M€ de fonds propres 
• 15 M€ investis dans environ 50 

entreprises 
 
 


